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    庞氏骗局是一种最古老和最常见的投资诈骗，是一个名叫查尔斯·庞齐的投

机商人“发明”，庞氏骗局在中国又称“拆东墙补西墙”“空手套白狼”，简言

之就是利用新投资人的钱来向老投资者支付利息和短期回报，以制造赚钱的假象

进而骗取更多的投资。 

    近年来，民间资本的日益活跃以及中小企业的融资难的问题难以根治，一系

列庞氏骗局或其变种在国内上演，各地“高利贷”债务人跑路早已不是新闻，受

损的则是抱着暴富和投机心态的众多中小投资人。投资周刊以封面报道的形式刊

出，希望投资者远离这种骗局。 

  

典型案例之 1 

珠三角现白银期货骗局 

    继去年温州跑路潮立人集团吴英等非法集资案件频发上演后，今年的广东也

颇不平静。春节期间，汕尾市海丰县梅陇镇上百名金银首饰厂老板发现，当地负

责供应白银的银料商叶某等人突然失踪，一并失踪的还有至少 1.6 亿多元的巨额

订货款。 

    位于汕尾市的广东海丰县梅陇镇原是个名不见经传的小镇，但由于有 400

多家各类金银首饰加工企业聚集，自身不产白银的梅陇县却成了白银的主要需求

地。国内几乎每 10件首饰成品，就有 1件产自广东海丰县梅陇镇。而一个围绕

炒银展开的骗局也在此上演。 

    与普通的集资诈骗不一样，这一次的受害者，大部分是精明的金银首饰生意

人和炒银客，骗局所使用的则是类似期货交易的预付定金诈骗包装。日前，当地

公安机关证实阿熙等数名银料商人携巨额订货款逃逸，已涉嫌诈骗罪被网上追捕。

海丰官方初步统计称，140 名本地商户的 7023 块银锭订金 1.6 亿元被卷走。而

行业内人士说，估计在全国范围内有超过 400 人被卷走资金超过 3亿元。 



    从去年 4月份起，梅陇县当地人叶某胡某黄某等人声称能够以低于市场价的

白银价格向当地加工厂商供应银料，并吸引了不少厂商前来订货。此后，叶某供

应方式变成了预订制，每块银锭(15 公斤)预付 5万元订金，交货时按照交订金

时的市场价结算。交易现货也慢慢变成了交付订金 10天后才交货，预付订金从

5万元降低到 2万元。 

    “实际上，叶某赌的就是白银的行情，如果白银价格跌幅较大，他们就可以

大赚，反之则需更多资金以填补银价上涨或不跌不涨造成的窟窿。”当地工厂老

板对媒体表示。而在去年银价大跌期间，叶某等人至少赚了六七千万元的差价。 

    慢慢地，梅陇的低价银料卷席珠三角。叶某等人在短短数月内收取了上亿元

订金，交货时间再度延长至 20天，与每吨白银的市场价的差价也不断拉大。 

    可惜市场的波动并未如设局人所想，春节过后，白银价格从节前的 600 万元

/吨涨到 700 万元/吨。而叶某胡某黄某等供应商却一夜间全部失踪了，一并消失

的还有上亿元的订金。而据当地人透露，作为骗局主角的 26岁男子叶某甚至不

懂得分辨白银种类，之前仅是一个房管所的普通职工。 

  

教训不能盲目投机 

    与去年民间融资中“承诺高回报”不一样，期货白银骗局以更为隐蔽的方式

呈现。骗局设局者利用金融工具的包装，缔造了低门槛的期现套利空间，从而吸

引了投机者纷纷参与。而骗局背后，本身就蕴藏着叶某等人对白银价格的纯粹“卖

空”投机。当市场价格不符合其预期走势时，不断吹大的市场只能以骗局破裂的

形式出现。 

  

典型案例之 2 

盲目多贷遭遇“理财劫” 

    日前，广州某大型融资担保公司资金链告急的突发事件中，暴露了多家企业

负责人因为贪小便宜盲目多贷委托理财，结果理财资金无法追回导致银行追债，

企业濒临破产的情形。 



    张先生（化名）在广州经营一家小型超市，公司一直经营稳健，去年 3月他

通过某融资担保有限公司从某股份制商业银行获得了 900 万元的贷款，噩梦从此

埋下了种子。 

    张先生的企业注册资金只有80万元，当时企业经营周转所需贷款仅需要100

万元，但是上述融资担保公司的客户经理却极力劝他多借一些，多出来的资金拿

来做委托理财，可以获得 15%的委托理财回报，理财回报不仅可以冲抵贷款利息，

甚至还有结余。理财经理给张先生算了一笔账 

    “打个比方，你本来只想贷 100 万元，每年需要付 7万到 8万的利息，加上

为了贷款支付的其他成本，财务成本在 10万元以上；但如果通过担保公司，可

以多贷 800 万元，把这 800 万元交给担保公司实际控制的第三方公司理财，按照

15%的约定回报，可以获得 120 万元的理财回报；扣除 900 万元所应支付的 72

万元的年利息，还有 48万元的结余，简直是无本生利”。 

    在担保公司的安排下，张先生向银行贷款 900 万元，并和该担保公司签订了

“资金增值服务合同”，按照约定将 800 万元资金通过假合同划到了某贸易有限

公司在一家港资银行的户头。 

    但正是这笔“飞来之财”让张先生落入了困境，今年元旦后，贷款银行通知

张先生不再安排续贷，贷款本金必须在 3月份归还。当张先生联系该担保公司的

时候，却听到了晴天霹雳的消息，该公司负责人说因为理财失败，已经无法归还

800 万元的理财资金。但是由于贷款合同是张先生和银行所签，张先生必须归还

900 万元的贷款本金，但张先生的超市即使全部卖掉，也不到 200 万元，这意味

着张先生不仅经营多年的超市将拱手让人，自己还要背负高达近 700 万元的债务。 

    按照各种渠道公开的数据，该担保公司实际控制人下属的担保企业目前发放

的担保贷款超过 70亿元，涉及 1000 多家企业，和张先生遭遇同样情况的小企业

主不在少数。 

    记者了解到，大多数企业家在签订理财合同的时候，根本没有询问该担保公

司拿到贷款后去做何种理财，也根本无法跟踪资金转出去之后的流向。 

  

教训贪小便宜惹大风险 



    事实上，张先生的悲剧是多方利益驱使的结果。这几年，银根紧缩，中小企

业融资成本节节走高，中小企业在银行办一年的贷款，实际平均融资成本超过

15%，而且很难贷到款。通过担保公司这个平台，中小企业可以增加贷款数额，

并把这部分增加的贷款委托给担保公司理财，担保公司每年可以给出 12%-18%的

收益回报，这样就可以冲抵中小企业的融资成本。但担保公司利用自己的平台，

大量挪用贷款，用于高利贷等不法经营行为，一旦资金链崩裂，最终将风险转嫁

给了贷款企业。 

    南方日报记者查阅张先生和该担保公司签订的保证合同和资金增值合同发

现，相关条款只约定了担保公司要给付的资金投资收益，但是对于资金的管理等

没有任何约定，贪小便宜以及缺乏必要的法律意识，导致了张先生的悲剧。 

  

典型案例之 3 

民间高利贷“伤不起” 

    家住广州番禺某高档小区的张阿姨，经常和小区的老太太们一起早上晚上跳

舞，白天打打小麻将。在日常接触中，张阿姨发现，周围的老年朋友中，差不多

有一半左右的人都在参与民间放贷。“隔壁家的王阿姨，在某某公司放了 10万

元，每个月都去领利息，去年就领回了 3万元利息；住别墅的李老伯，也在那个

公司放了 40万元，每个月都能拿 1万多元利息……”由于张阿姨家庭属于工薪

阶层，收入并不高，张阿姨自己本身也没有什么养老钱，加上女儿女婿坚决反对，

张阿姨尽管一直心痒痒，但也没有机会参与放贷。 

    去年 12 月份，女儿让张阿姨把一笔 4万多元的活期去存为定期，但张阿姨

却没有与女儿商量，就将这 4万多元资金，投到了朋友们都在投的那家公司上，

并签订了一份所谓的“电子理疗仪消费合同书”（通过这种模式掩盖集资的目的）。

根据该合同，张阿姨每年能得到公司 30%左右的还款，4年过后退还本金，并规

定合同有 3天的犹豫期。女儿在当天晚上就知晓了张阿姨的“投资”行为，第二

天就带着张阿姨赶到该公司，以报警向媒体曝光相“威胁”，强烈要求退出投资。

对方为息事宁人，不得不退还张阿姨的 4万多元资金。 



    春节过后，张阿姨从朋友圈中听说，最近两个月，该公司每个月只给付账面

利息的一半，且往往要拖后一个星期左右。这让不少老人开始担忧，早上晚上跳

舞的聚会时候，更多是商量着是否让公司提前还款…… 

  

教训莫参与击鼓传花的游戏 

    中国银行广东分行理财师张晓华指出，现在社会变化巨大，很多老年人很难

适应。有一些人利用老年人不懂“行情”又喜欢贪小便宜的特点，专门打老年人

的主意。民间放贷，年利息动辄 20%~30%甚至更高，对老年人确实有相当吸引力。

“很多老年人也知道民间借贷就是击鼓传花的游戏，但又抱着自己不会接到最后

一棒的侥幸心理，使得民间借贷盛行。股市都不适宜老年人，更别说风险极大的

民间高利贷了。近期不断发生的（上线）跑路事件，就已经敲响了警钟。” 

    张晓华建议，天上不会掉馅饼，高收益背后，必然隐藏着高风险。老年人理

财，应把资金安全放在第一位，存银行买国债是首选。 

  

如何识破投资诈骗？ 

1 低风险高回报的反投资规律 

    众所周知，风险与回报成正比乃投资铁律，“庞氏骗局”往往反其道而行之。

骗子们往往以较高的回报率吸引不明真相的投资者，而从不强调投资的风险因素。

各类案件的回报率可能存在差异，有些高得离谱，有些则属于稳健的超常回报，

非常强调“投资必赚，绝无亏损”。但无论如何，骗子们总是力图设计出远高于

市场平均回报的投资路径，而绝不揭示或强调投资的风险因素。 

2 拆东墙补西墙的资金腾挪 

    由于根本无法实现承诺的投资回报，因此对于老客户的投资回报，只能依靠

新客户的加入或其他融资安排来实现。这对“庞氏骗局”的资金流提出了相当高

的要求。因此，骗子们总是力图扩大客户的范围，拓宽吸收资金的规模，以获得

资金腾挪回补的足够空间。大多数骗子从不拒绝新增资金的加入，因为蛋糕做大

了，不仅攫取的利益更为可观，而且资金链断裂的风险大为降低，骗局持续的时

间可大大延长。 

3 投资诀窍秘而不宣 



    骗子们竭力渲染投资的神秘性，将投资诀窍秘而不宣，努力塑造自己的“天

才”或“专家”形象。实际上，由于缺乏真实投资和生产的支持，骗子们根本没

有可供仔细推敲的“生财之道”，所以尽量保持投资的神秘性，宣扬投资的不可

复制性是其避免外界质疑的有效招术之一。 

4 违反周期性的稳定收益 

    “庞氏骗局”的投资项目似乎永远不受投资周期的影响，无论是与生产相关

的实业投资，还是与市场行情相关的金融投资，投资项目似乎总是稳赚不赔。万

亩大造林计划仿佛从不受气候环境地理因素的影响，麦道夫在华尔街的对冲基金

也能在 20年中数次金融危机中独善其身，这些投资项目总是呈现出违反投资周

期的反规律特征。 

5 金字塔庞大下线投资参与人 

为了支付先加入投资者的高额回报，“庞氏骗局”必须不断地发展下线，通

过利诱劝说亲情人脉等方式吸引越来越多的投资者参与，从而形成“金字塔”式

的投资者结构。塔尖的少数知情者通过榨取塔底和塔中的大量参与者而谋利。大

量利用朋友家人和生意伙伴发展“下线”，有的人因成功“引资”而获取佣金，

“下线”又发展新“下线”，滚雪球式地壮大为“金字塔”结构。 
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